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De nenhuma forma é legal reproduzir, duplicar ou
transmitir qualquer parte deste documento, tanto em
meios eletrbnicos como impressos. A gravacao
desta publicacdo € estritamente proibida e nao é
permitido qualquer armazenamento deste
documento, a menos que haja permissao por
escrito por parte do editor. Todos os direitos
reservados. As informagdes contidas neste
documento s&o declaradas como verdadeiras e
consistentes, sendo que qualquer responsabilidade
em termos de desatencao ou de outro motivo, por
qualguer uso ou abuso de quaisquer politicas,
processos ou instrucbes aqui contidas € de
responsabilidade Unica e exclusiva do leitor. Sob
nenhuma circunstancia, qualquer responsabilidade
legal ou culpa sera imposta ao editor, referente a
qgualquer tipo de reparacdo, dano ou perda
monetaria causados por informacgdes aqui contidas,
direta ou indiretamente. Os respectivos autores sao
oS proprietarios de todos os direitos nao detidos
pelo editor.

Aviso Legal: Este livro é protegido por direitos
autorais, sendo exclusivamente destinado para uso
pessoal. Vocé nao pode alterar, distribuir, vender,
usar, citar ou parafrasear qualquer parte ou o
conteudo deste livro sem o consentimento do autor
ou do proprietario dos direitos autorais. A¢des legais
serédo tomadas em caso de violagao.




Observe que as informacbes contidas neste
documento sao exclusivamente destinadas a fins
educacionais e de entretenimento. Todos o0s
esforcos possiveis foram realizados para fornecer
informacdes completas, precisas, atualizadas e
confiaveis. Nenhuma garantia de qualquer tipo esta
expressa ou implicita. Os leitores reconhecem que o
autor nao esta envolvido na prestacdo de
aconselhamento juridico, financeiro, meédico ou
profissional. Ao ler este documento, o leitor
concorda que, sob nenhuma circunstancia, sejamos
responsaveis por quaisquer prejuizos, diretos ou
indiretos, incorridos como resultado do uso das

informacdes contidas neste documento, incluindo,
mas nao se limitando a erros, omissdes ou
imprecisoes.




Sobre o
Autor

André Figueiredo € um empreendedor residente no
Brasil, que adora compartilhar conhecimento e ajudar
outras pessoas no topico referente ao universo da
propaganda medica e transicao de carreira. André

Figueiredo € uma pessoa dedicada, que sempre se
esforca ao maximo para ir além.

Palavras De Sabedoria de André Figueiredo
"Eu acredito que nao ha segredos para se tornar
bem-sucedido na vida. E eu realmente acredito que o
resultado do verdadeiro sucesso na vida é
proveniente do trabalho duro, da preparacao e, o
mais importante de tudo, do aprendizado atraves das
falhas.”

Se vocé quiser saber mais sobre a profissao
propagandista, por favor visite:
www.propagandistafarmaceutico.com
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INTRODUCAO

Meus parabéns!

Se vocé adquiriu este E-book, que na verdade sera o seu
guia de como migrar a sua atual carreira profissional para
a tao desejada profissao de Propagandista, é o sinal
verdadeiro de que vocé esta comprometido com o0 seu
futuro, e que vocé esta, definitivamente, preparado para
avangar mais alguns degraus na sua nova e promissora
carreira como Propagandista.

Ao decorrer das proximas paginas desse E-book, vocé

descobrira tudo o que eu aprendi nesses mais de 14 anos
de profissao.
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Desde as melhores dicas de como surpreender os
recrutadores nas entrevistas, te preparando com dados e
conceitos extremamente relevantes e aplicaveis, que
certamente te destacara e te deixara muito mais préximo
do seu objetivo, que é o de se tornar um Propagandista.

E para vocé que ja se tornou um Propagandista, e quer
aprender estratégias e acoes de impacto que lhe trarao
melhores resultados, esse E-Book também foi feito pra
VOCE.

Ao termino da leitura desse E-book, vocé estara muito
bem preparado para enfrentar qualquer processo seletivo
para a vaga de Propagandista, pois vocé tera adquirido
conhecimentos avancados sobre a profissao.

Desde detalhes simples de sua rotina profissional, bem
como, conceitos avang¢ados sobre analises de mercado,
atuagoes estratégicas de vendas com foco em resultados
imediatos e a longo prazo, e CRM (Customer Relationship
Management) em traducao literal, Gestao de
Relacionamento com o cliente.

Se vocé ja conseguiu ascender a carreira de
Propagandista, ou quer isso mais do que tudo em sua
vida, quer ser reconhecido profissionalmente e deseja:

= Obter uma 6tima e merecida faixa salarial;

= Reconhecimentos e premiagcoes por metas batidas;

= Desfrutar do tao sonhado e merecido final de semana com
a familia;

* Emendas de feirados, carnaval, ano novo;

= Convencoes em hotéis e viagens sensacionais.
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Entao nao pule essa parte.

Sei que vocé deve estar ansioso, ou ansiosa, para
descobrir as técnicas, nomenclaturas, jargoes, unicos do
universo da profissao propagandista, descobrir de fato, os
segredos para se tornar um Propagandista de sucesso no
seu setor de atuacgao, na sua equipe, ser reconhecido e se
tornar uma referéncia no seu laboratorio.

A sequir, vocé acessara tudo o que veio buscar nesse e-
book, te garanto. Porém, nesse momento eu preciso te
fazer uma revelacao um pouco dura de se ouvir, mas que
€ a mais pura verdade.

Sinto lhe informar, mas toda essa trajetéria para o
alcance do sucesso nao esta descrita em nenhuma
formula magica.
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Sim, é iIsso mesmo o que vocé acaba de ler.

O segredo para a ascensao a carreira de propagandista
nao estad ancorado naquela indicacao premiada ao
processo seletivo X ou Y, nem na compra de uma
"mentoria” carissima que te promete mundos e fundos,
mas que essencialmente, nao te prepara verdadeiramente
a dar o préximo passo.

Eu vou te explicar porque estou te revelando isso.

Meu nome é André Figueiredo, nascido na década de 80,
hoje tenho 41 anos de idade, e até abril de 2007 me
apresentava como balconista de uma pequena rede de
farmacias da minha cidade.

Local onde trabalhava praticamente todos os dias,
principalmente aos finais de semana, que era quando
mais tinha movimento na loja, por um salario que mal
dava para pagar minhas contas no final do més.

Se vocé trabalha aos finais de semana, feriados, etc. sabe
0 quao cansativo é essa rotina. Sabe como é, de certa
forma, penalizante, pois priva-nos de estarmos presentes
aos encontros de familia, aquele churrasco maravilhoso
com os amigos, nao favorecendo esse tipo de
relacionamento mais proximos aos seus amigos e
familiares.

Ja se passavam 6 anos nessa vida corrida, a qual eu nao
aguentava mais.

PROPAGANDISTA FARMACELITICO 12 -



Principalmente devido ao fato de nao ter a oportunidade
de acompanhar de perto o crescimento do meu filho
Rafael, e também pelo fato de nao poder promover, muitas
vezes, algumas coisas simples, porém muito importantes
para ele e para mim.

Nao ter o tempo que gostaria para fortalecer ainda mais o
nosso vinculo afetivo e familiar, me machucava demais.

Confesso que por muitas vezes, a minha maior vontade
era de jogar tudo para o ar, mas nao era tao simples e
facil assim.

Sempre que esse pensamento vinha, eu logo lembrava
das minhas obrigagoes financeiras e desistia.

Quando nos temos filhos, esposa ou esposo, ou pessoas
que dependam de nods financeiramente, nao é tao facil
assim pedir demissao. Porém, no dia 13 de maio de 2007,
tudo isso comegou a mudar.

Era um dia de domingo, aniversario do meu pai, um raro
domingo de folga. Estava toda a minha familia reunida,
inclusive um primo que nao via a tempos.
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Em uma conversa com esse meu primo sobre trabalho,
ele revelou que estava trabalhando de Propagandista, e
que estava gostando muito dessa nova experiéncia.

Figuei muito curioso em saber mais detalhes sobre essa
até entao, profissao desconhecida.

Ele nao hesitou em dizer que sim, € uma profissao com
muitos desafios, tanto no que diz respeito as metas de
vendas e prescricoes médicas de suas marcas, como
também, sao grandes os desafios de aprendizagem
rapida sobre os mecanismos de agao, caracteristicas e
beneficios dos medicamentos.

Confesso que tudo isso, apesar de ter soado meio
assustador da forma como ele falou, nao me abalou em
nada. Muito pelo contrario, como sempre fui muito
dedicado em tudo que me propunha fazer, um desafio
desse tamanho me energizou.

Sabe 0 que mais me animou nessa conversa?
Foi a hora em que ele disse o sequinte:

"André, apesar de todos esses desafios que te falei, hoje
eu ganho em média de 7 a 8 mil reais mensalmente, fora a
PLR (participacao de lucros e resultados) que minha
empresa nos distribui.

E tem outra coisa que tenho certeza que vocé vai gostar
muito, pois sei que vocé valoriza muito esse fato. Folgo
todos os finais de semana, emendas de feriados, natal
etc., isso me possibilita estar junto da minha familia nos
momentos mais incriveis da minha vida".
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Foi nesse momento que minha perspectiva profissional e
minha mentalidade mudou completamente, esse dia foi
um divisor de aguas em minha vida.

Decidi naquele momento que eu também queria aquela
mesma condicao pra mim e minha familia.

No mesmo dia ao chegar em casa, fui direto ao
computador pesquisar mais detalhes sobre a profissao de
propagandista e buscar algumas vagas em minha cidade.
Confesso que no comeco nao foi facil.

Parecia que o universo conspirava contra mim, pois nao
conseguia uma entrevista sequer.

Foi entao onde chamei esse meu primo e pedi algumas
dicas sobre como eu deveria formatar o meu curriculo, e
analisar o que tinha de errado nele?

Foi a partir dessa conversa com ele que tudo comecou
a mudar.
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Ao formatar meu novo curriculo, as entrevistas
comecaram a surgir, e no dia 23 de julho de 2007,
comecei uma nova etapa em minha vida profissional, e a
partir desse dia, passei a me apresentar como
propagandista.

Esse foi um resumo da minha histdria, e hoje ja se vao 14
anos de profissao.

Agora que vocé ja conhece minha histéria, eu quero
compartilhar com vocé todos os detalhes dessa
maravilhosa profissao, te mostrar o caminho para chegar
ao seu objetivo, evitando os principais erros que cometi
no comego, e te preparar para um mundo novo.

Agora voce faz parte de uma profissao ante crise, que leva
saude as pessoas, que promove a cura de doencas e leva
felicidades a muitas familias.

Seja bem-vindo(a), futuro(a) Propagandista.
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, ,r'/edﬁlas as estratégias da Profissao

dropagandista Farmacéutico,

) os caminhos para conseguir as
vistas e SURPREENDER os Gerentes

NOS

PROCESSOS SELETIVOS???7?

Adquira AGORA com desconto por

o Curso Completo

Propagandista Farmacéutico

Neste curso vocé vai aprender:



CAPITULO 1. PROPAGANDISTA FARMACEUTICO
AFINAL DE CONTAS, O QUE UM PROPAGANDISTA DE
MEDICAMENTOS FARMACEUTICO FAZ .

CAPITULO 2. APRESENTAC}AO DO MERCADO
UM MERCADO ANTI CRISE

CAPiTULQ 3. QUAIS SAO OS DESAFIOS DA PROFISSAO
ADAPTACAO E TREINAMENTO

CAPITULO 4. BENEFICIOS DA PROFISSAO
FAIXA SALARIAL, BENEFICIOS

CAPITULO 5. PERFIL IDEAL
COMO SE ADEQUAR, SURPREENDER E SUPERAR OS
OBSTACULOS NAS ENTREVISTAS

CAPITULO 6. CONHECENDO AS FERRAMENTAS BASICAS DA
PROFISSAO S
EQUIPAMENTOS - MATERIAIS PROMOCIONAIS - LEIS ESPECIFICAS,

CAPITULO 7. LEITURA DE AMBIENTE - A1 PASSO DA
PROPAGANDA
CONCEITO RAPPORT

ALEM DESSES INCRIVEIS BONUS




BONUS 1 -
COMO PREPARAR UM
ROTEIRO MEDICO
PRODUTIVO

BONUS 2 -
COMO CRIAR SUA
BASE DE AUDIT FARMA

BONUS 3 -
ANALISE COMPLETA
DE MARKETING DA
INDUSTRIA
FARMACEUTICA



BONUS 4 -

) COM AS

30 DICAS INFALIVEIS PARA PARA SER

APROVADO NO PROCESSO SELETIVO
DA

Neste E-book Bonus vocé vai aprender:

e Como obter a entrevista

Como enviar um curriculo pelo correio

Enviar seu curriculo por e-mail

Telefonando para uma entrevista

Cadastrando o seu curriculo no site do laboratério
Encontrar vagas nos Bancos de Talentos Especificos
Como se Preparar para a entrevista

Carta de apresentacao

Conheca o seu entrevistador

Praticar as Respostas da entrevista

Vestir-se adequadamente

Perguntas comuns das entrevistas

Perguntas que vocé deve fazer aos entrevistadores
Acompanhamento Pos entrevistas

O que os entrevistadores estao procurando
Avaliagcoes dos entrevistadores
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